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me I'C&tO notizie da non trascurare

IN ITALIA ARRIVA IL ‘SOCIAL LENDING’

A gennaio ha preso il via nel nostro Paese il sito
Zopa.it, ovvero la versione localizzata dell’esperienza
di social lending nata in Gran Bretagna nel 2005. L’I-
talia & il primo Paese europeo dove viene tentata I'e-
sportazione di questa esperienza, mentre negli USA le
attivita sono partite nel novembre scorso.

Ma che cos’¢ il social lending?

| principi che sono alla base del social lending hanno
origini antiche (social lending si puo tradurre letteral-
mente in ‘prestito sociale’). Prestarsi denaro a vicenda
& infatti un fenomeno che & sempre esistito all’interno
di comunita sociali strutturate, i cui membri condivido-
no un legame di solidarieta reciproca. E il caso dei
‘collegia opificum’ dell’antica

Roma, oppure, per fare un

esempio piu vicino ai giorni no-

stri, delle Societa di Mutuo Soc-

corso del XVIII e XIX secolo, co-

stituite da lavoratori che si asso-

ciavano tra loro per accedere al

credito o ad altri servizi, soprat-

tutto alle cure mediche, all’assi-

stenza durante la vecchiaia e al-

P’istruzione, sfruttando le economie di scala e ridistri-
buendo il rischio su un numero pil ampio di persone.
Il social lending declinato da Zopa.it si basa sulla crea-
zione di una comunita . . internet nella quale i ‘richie-
denti’ (coloro che richie dono un prestito) e i ‘prestato-
ri” (coloro che investono il proprio denaro prestandolo
ad altri) possono interagire direttamente tra loro, sen-
za ricorrere ad intermediari, ottenendo cosi condizioni
migliori per entrambi: .2usi piu bassi per chi ottiene il
prestito e interessi piu alti per chi presta denaro.
Zopa & un acronimo che sta per ZOna di Possibile Ac-
cordo. E un termine gia usato nell’economia classica
per descrivere I"ambito di possibilita nel quale I'accor-
do tra due parti & effettivamente raggiungibile in una
negoziazione.

Zopa.it opera quindi come facili-

tatore: crea il mercato e ne fissa

le regole, assicura I'efficienza

del sistema e la sua funzionalita

dal punto di vista tecnologico,

effettua la valutazione del merito

creditizio dei richiedenti e gesti-

sce le transazioni tra prestatori e

richiedenti, inclusi i flussi di pa-

gamento tra le parti. Inoltre Zopa.it per minimizzare il
rischio dei prestatori suddivide sempre I'importo pre-
stato tra 50 diversi richiedenti.

Inoltre, Zopa.it non concorre in nessun modo nel de-
terminare i tassi correnti all’interno della comunita, i
quali dipendono solo e soltanto dall’incontro diretto tra
domanda e offerta.

L’esperienza inglese registra un tasso di insolvenza
dello 0,2% contro il 2,2% del sistema bancario bri-

tannico.
CAMPANELLO D’ALLARME PER LA FUNZIONE

COMPLIANCE DI MIFID
Non sono molto lusinghieri per le banche italiane i ri-

sultati emersi da una ricerca, recentemente divulgata,
dello SDA Bocconi School of Management (svolta con
il supporto di HP e SIA SSB), focalizzata sullo stato e
lo scenario evolutivo dell’organizzazione della funzio-
ne compliance da parte di banche, societa di gestione
del risparmio e societa di intermediazione mobiliare.
Si tratta della prima indagine svolta sul tema della
‘compliance risk’ inerente Ievoluzione dei servizi d’in-
vestimento, cosi come definiti dalla direttiva MIFID.

Aila ricerca hanno partecipato 35 intermediari finan-
ziari ed & stato possibile distinguere i risultati sulla ba-

se di una operativita prevalentemente internazionale o
concentrata sul mercato italiano. La raccolta dei dati &
partita all’inizio del 2007 e si & conclusa nel luglio
dello scorso anno.

Come si diceva i risultati emersi non sono molto lusin-
ghieri per le istituzioni finanziarie intervistate, vediamo
i piu significativi.

Il legame operativo tra la funzione compliance (nella
maggior parte dei casi collocata in staff al consiglio di
amministrazione) e le altre unita di supporto - organiz-
zazione, personale, sistemi informativi e risk manager
- appare limitato, pur con varieta elevata da caso a ca-
so. In particolare I'assenza di un legame con la funzio-
ne del personale potrebbe rischiare di compromettere
I'efficacia dell’intervento della compliance stessa.

La componente degli intermediari che non hanno
provveduto ad adottare articolati modelli di misurazio-
ne del rischio di compliance, né qualitativo né quanti-
tativo, & maggioritaria. Questa ripartizione risulta co-
munque completamente ribaltata, se si ripartisce il
campione dell’indagine fra intermediari domestici e in-
termediari con valenza internazionale.

La compliance non dispone in genere di un budget in-
dipendente ai fini della pianificazione e della gestione
dei propri interventi. Cid riguarda in modo piu marcato
le realta domestiche e gli intermediari non bancari.
Infine, il ricorso ad applicativi IT dedicati appare scar-
so (solo il 48% del campione intervistato) e gli investi-
menti dichiarati in risorse IT non sembrano adeguati
alle sfide attese della funzione compliance nei prossi-
mi anni. La maggior parte degli esponenti della funzio-
ne non pare in grado di determinare autonomamente
la dimensione e il tipo di investimenti IT necessari per
disporre di un supporto adéguato.

SEPA: | PRIMI NUMERI

Sono stati circa 200.000 i bonifici ‘europel’, per un
controvalore di 1,36 miliardi di euro, gestiti da SIA
SSB nella prima settimana di attivita di elaborazione
di tali pagamenti secondo i nuovi standard SEPA, cui
hanno aderito a partire dal 28 gennaio scorso le ban-
che dei 27 Paesi dell’Unione Europea e anche della
Svizzera, Norvegia, Islanda e Liechtestein.

In particolare, sono state oltre 100 le banche di tutta
Europa che, attraverso le infrastrutture tecnologiche di
SIA-SSB, si sono scambiate i nuovi bonifici SCT (SE-
PA Credit Transfer), garantendo alla propria clientela
la gestione dei paga-

menti in euro con le

stesse modalita, condi-

zioni e tempi (massimo
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