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DEBUTTANO IN ITALIA 1 SIT!I DI DUE SOCIETA, UNA BRITANNICA E L’ALTRA OLANDESE

Il mercato dei prestiti
diventa un’asta on line

Trattative tra privati
come per eBay
Tassl interessanti

e costi ridotti

SANDRA RICCIO
MILANO

Internet ha rivoluzionato il
mondo delle banche introdu-
cendo sportelli virtuali aperti
a ogni ora, adesso la rete vuol
mettersi in concorrenza an-
che nel mercato dei prestiti.
Sul web si sta infatti affer-
mando il social lending (pre-
stito sociale), un nuovo stru-
mente per mettere in contat-
to chi ha disponibilita di dena-
ro con chi cerca un prestito.
Contratti tra privati, a partire
da somme minime (500 euro},
a tassi promessi piti vantag-

mii;z
clienti

La quota chela britannica
Zopa vuole raggiungere
inun anno in ltalia

mila
clienti

L'analogo obiettivo
degli olandesi di Boober, che
hasiglato unajoint-venture

giosi e attraverso un interme-
diario che assicura bassi costi.
Sviluppatosi in Gran Breta-
gna e Stati Uniti, da ieri questo
nuovo modello di comunita fi-
nanziaria ¢ disponibile anche
in Italia sui siti www.zopa.it e
www.boober.it. Le due princi-
pali societa europee attive ne}
settore hanno obiettivi ambizio-
si: la britannica Zopa (che nel
nostro Paese si é associata a un
gruppo di imprenditori) conta
di raggiungere i 70-80 mila
iseritti in un anno, mentre
I'olandese Boober (in joint-ven-
ture con litaliana Centax) in-
tende conquistare quota 15 mi-
la. Come termine di paragone,
si consideri che Zopa a poco
pitt di due anni dalla nascita
vanta in Gran Bretagna 175 mi-
la clienti e denuncia una per-
centuale bassa di contratti non
rispettati (due per mille). En-
trambe le aziende si sono iscrit-

con la italiana Centax

te al registro 106 degli interme-
diari finanziari.

Come funziona il social len-
ding? Il meccanismo & sempli-
ce ericalca quello adottato dal
portale di aste online eBay, sol-
tanto che a essere battuti all’
asta non sono oggetti bensi sol-
di. In pratica chi vuole offrire
una somma in prestito compi-
la su Internet un modulo con
la cifra messa a disposizione e
il massimo interesse che chie-
de. Altrettanto fa chi cerca un
prestito, seghalando quale
somma desidera e che tasso é
disposto a sostenere. Comin-
cia quindi una sorta di asta fi-
no al raggiungimento dell’ac-
corde. ] siti prendono una per-
centuale da ogni affare.

I promotori assicurano che
ci guadagna chi presta, che ha
un tasso pili elevato rispetto
agli investimenti in titoli di sta-
to (oggi negli Uk la media é del

La Rete vuole mettersiin concorrenza col mercato dei prestiti

7% annuo) e altrettanto do-
vrebbe capitare per chi riceve
il prestito, dal momento che
viene assicurato un costo infe-
riore a quello di banche o finan-
ziarie (in questo momento ne-
gli Uk la media & del 7%). Ma
prestare denaro a chi sta dall’
altra parte del pc non ¢ esente
da brutte sorprese. Quali sono
le garanzie che i soldi siano poi
restituiti? Le due societa offro-
no una valutazione dell'affida-

bilitd del debitore, basata sui
“credit report" ufficiali (delle
banche e di altre agenzie di cre-
dito} e anche sul comportamen-
to passate di quella perscna
nel mercato Zopa o Boober.
Inoltre le due societa stanno
predisponendo un'assicurazio-
ne che tutela dal mancato pa-
gamento e si impegnano ad at-
tivare le procedure necessarie
al recupero del credito attra-
verso societd specializzate,
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